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AGRAR- UND LANDTECHNIK i)
STANDORT SCHMOLLN

 Dein Herz schlagt Fir die Landtechnik?  Preisverhandlungen und den Ausbau

T
 Du bist Vertriebsprofi und der Umgang vorhandener Kunden machst du mit links:

mit Kunden ist dein Steckenpferd? ¥ Das Arbeiten bei einem Fullliner reizt
dich und mit deinem Auftreten verkaufst

 Du kannst eigenstandig arbeiten und
9 9 du jeden Global Player?

Ubernimmst Verantwortung?

DEINE AUFGABEN DEIN PROFIL
= Verkauf von Landtechnik m Abgeschlossene kaufFmannische oder
= Beratung und Betreuung der Kunden technische Ausbildung mit Bezug zur

= FUhren von Preisverhandlungen rund um die von uns Landtechnik

vertriebenen Landtechnikprodukte = Von Vorteil: Berufserfahrung im Vertrieb
= Ausbau vorhandener Kundenbeziehungen = Kommunikationsstarke und Belastbarkeit
= Gewinnung von Neukunden = Selbststandige und eigenverantwortliche

Arbeitsweise

= Engagement und Freude am Umgang
DEINE VORTEILE mit Kunden

= Eine vielseitige und verantwortungsvolle Tatigkeit
mit spannenden Aufgaben und Perspektiven

= Starkes Team mit Leidenschaft fir die Landwirtschaft

= Bodenstandiges und familidares Arbeitsumfeld

= Umfassendes Angebot persénlicher und fachlicher
Weiterbildungsmaéglichkeiten

Wefben‘-
ewtec.info

Jetzt be

= Corporate Benefits - Einkaufsvorteile in vielen Shops bewebeng@n

New-Tec Ost Vertriebsgesellschaft fiir Agrartechnik mbH
Karin Marquardt . Tel.: +49 174 . 2602077
bewerbung@newtec.info . www.newtec.info




